BUSSINES DAY - 20 WRZESNIA

Godz. SALA KONFERENCYJNA 3 PIETRO
09:00 - 10:30 | Bussines Mixer
INWESTYCJA, KTORA MA ZARABIAC
Jak podejmowac decyzje dotyczace urzadzen, ktore realnie wptywaja na wynik kliniki? Podczas warsztatu przyjrzymy
sie m.in.:
¢ ile klinika realnie zarabia na godzinie pracy urzadzenia,
* jakie obtozenie jest potrzebne, aby sprzet osiggnat zaktadany poziom rentownosci,
* czy obecne ceny zabiegdw pozwalajg wykorzystac potencjat urzadzenia,
10:30 - 11:30 J 'czy probleme,m.Jest zbyt mata liczba pgqentow, nlevtltas.qu p'r|C|.ng (?zy zle.slfonstruowana oferta, Beata Adamczyk
¢ jak rozpoznac niewykorzystany potencjat sprzetu, ktory juz znajduje sie w klinice,
* kiedy zwiekszenie liczby zabiegow rzeczywiscie zwieksza zysk, a kiedy tylko generuje wiekszy obrot,
* czy urzadzenie pozyskuje nowych pacjentéw, czy jedynie przesuwa przychdéd pomiedzy istniejacymi ustugami,
* jak zwiekszac wartos¢ urzadzenia poprzez odpowiednig komercjalizacje i budowanie oferty wokoét zabiegdow,
* jak miks zabiegdw wptywa na przychod i marze,
* oraz kiedy lepszg decyzja jest dokupienie kolejnego urzadzenia, a kiedy zwiekszenie wykorzystania tego, ktore juz
mamy.
11:30-11:50 | Finansowanie sprzetu i zwrot z inwestycji. Rentownos$¢ gabinetu w pierwszych 90 dniach od zakupy sprzetu Klaudia Krabes-Czarnacka
12:00-12:15 PRZERWA KAWOWA
12:20-12:40 Technologle,EBD - stratggla I’OZ.WOJU Parku mas;ynowego w klinice nastawiona na maksymalizacje rentownosci, bez Marcin Piwifiski
kompromisdw w zakresie bezpieczenstwa pacjenta
12:40-13:00 | Od zera do lasera: bezpieczny start z urzadzeniami Energy Based Devices Stawomir Sobusiak
13:00-13:15 | Dlaczego sukces nowej technologii zaczyna sie od ludzi, a nie od urzadzenia Wiktoria Wtodarska
13:15-13:30 Najdrozszy laser to ten, ktory stoi. Jak zbudowac popyt na technologie i zamienic inwestycje w urzadzenie w realny Piotr Stepier

przychod kliniki?

13:45-14:30

PRZERWA LUNCHOWA

14:30-15:30

Debata / spotkanie z expertami




